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PALAVRA DOS PRESIDENTES

Tendéncias e oportunidades
ao alcance das maos

Os empresarios da panificacdo ja estao
cientes que, para se manterem vivos e
competitivos, principalmente diante do
cenario atual de nosso pais — em que
mudanc¢as acontecem de forma rapida e
levam embora quem nao esta preparado —,
é fundamental aproveitar as chances de
conhecer novas possibilidades de negocio
e tendéncias, buscar desenvolvimento
continuo de técnicas e processos, além de
acompanhar as inovacoes do setor, que
trazem mais agilidade, facilidade e lucro
para a padaria. Nesse sentido, uma grande
oportunidade se apresenta: o 32° Congres-
so e Feira Supermercadista e da Panifica-
cdo (Superminas Food Show 2018), que
sera realizado em 2018 nos dias 16, 17 e 18
de outubro, no Expominas.

A Superminas é hoje a maior feira do nosso
Estado e uma das maiores do pais para a
industria da panificacdo, supermercados e
demais setores envolvidos, que contempla
toda a cadeia produtiva do segmento,
abraca as tendéncias e garante atualizacao
profissional por meio de palestras, semina-
rios e oficinas. O evento, que em 2017
reuniu mais de 54,7 mil visitantes em trés
dias e gerou cerca de R$ 1,85 bilhdo de
negocios, tem a projecao de, apesar de um
ano dificil, bater todos os recordes dos
anos anteriores, tanto em tamanho quanto
em negocios. Por isso, deixamos nosso
convite contundente, se permitirem, nossa
convocagao, para que todos os panificado-
res de Minas Gerais estejam conosco
durante este importante evento. Venham
para a Superminas!

Vinicius Dantas

Presidente da Associacdo Mineira da Industria
da Panificacdo (AMIP)

José Batista de Oliveira

Presidente do Sindicato da Industria da
Panificacdo de Minas Gerais (SIP)

E tempo de Superminas!

N&o importa se vocé esta a frente de um
pegueno negocio ou de uma gigante que
atua em varios paises: a Superminas tem
oportunidades para vocé. Além da progra-
macao de crescimento profissional com
mais de 70 apresentagcdes como palestras,
talk shows, workshops, reunides, visitas
técnicas, oficinas e foruns, estardo aguar-
dando por vocé mais de 480 estandes para
serem visitados. Em todos eles, vocé encon-
trara fornecedores apresentando seus
produtos e servigos e a procura de negocios.
E vocé sabe que o conhecimento e o
relacionamento sdao as bases para a
capacidade de competir. Vivemos tempos
em que a competicdo esta cada vez mais
acirrada, assim como o Pais enfrenta os
desafios da retomada econdémica e de
novos rumos para politica. Nada melhor
que poder participar de um megaevento
sob medida para supermercadistas e
panificadores, como a Superminas, para
recuperar ou reforcar sua competitividade
e capacidade de enfrentar desafios.

Esperamos por vocé, supermercadista e
panificador. Venha e traga sua equipe.
Anote em sua agenda: de 16 a 18 de
outubro, no Expominas, em Belo Horizon-
te. Melhor ainda, acesse agora mesmo
www.superminas.org.br e antecipe sua
inscricdo. E tempo de Superminas!

Alexandre Poni
Presidente da AMIS




VANTAGENS

« Expositores regionais, nacionais e internacio-
nais ofertando produtos e servicos em condi¢cdes
diferenciadas e langamentos.

« Categorias segmentadas concentradas em um
unico ambiente, como: Tecnologia, Produtos
funcionais/organicos, Maquinas e Equipamentos,
Vinhos e Queijos, Cervejas Artesanais e empre-
sas mineiras de micro e pequeno porte.

« Palestras, oficinas e seminarios conduzidos por
profissionais de comprovada experiéncia no
mercado.

« Palestras exclusivas para Microempresas e
Empresas de Pequeno Porte realizadas pelo
SEBRAE-MG, com temas sobre gestéo, inovacao,
marketing, entre outros.

TEMA AMIS 2018

Todos os anos a AMIS define um tema para inspi-
rar e motivar o trade supermercadista. Em 2018,
o tema SONHAR, PERSISTIR E REALIZAR é um
lembrete para ndo desistir da busca pelos objeti-
vos, porque toda conguista € um processo que
comeca a partir de um sonho e da vontade de
realiza-lo.

COMPRADORES
INTERNACIONAIS

Rodadas de negocios agendadas entre compra-
dores internacionais e expositores acontecerdo
nos dias 17 e 18 de outubro. Realizacdo: FIEMG
(por meio do Centro Internacional de Negdcios
de Minas Gerais - CNI-MG), juntamente com a
Rede CIN, CNI e Apex-Brasil, em parceria com a
AMIS, AMIPAO e Sebrae-MG.

EVENTOS SOCIAIS

Além da feira e congresso que acontecem no
Expominas, sdo realizados eventos paralelos,
como Evento Feminino, Jantar Vip, visitas técni-
cas em industrias, supermercados e padarias e
Reunido e almoco da Diretoria AMIS e ABRAS.

ACESSO
AO MERCADO

Com o apoio do Governo de Minas Gerais,
empresas mineiras de micro e pequeno
porte se reunem em um Unico espago
para relacionamento e negdcios com
compradores dos setores de
supermercados e panificagdo.

No processo de selecdo, a AMIS e o
Governo do Estado promovem
treinamento para desenvolver as
competéncias de relacionamento e
negociacdo das empresas participantes.
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SUPERPREMIOS

Faca negocios na
SUPERMINAS e concorra a
prémios, inclusive um
automaovel OKm.

imagem ilustrativa

Permitido o acesso somente até 20h30.

IMPORTANTE

» Obrigatdria a apresentacéo de documento de identificacdo com foto.

+ E expressamente proibida a entrada de menores de 16 anos, mesmo que acompanhados
dos responsaveis.

+ Recomenda-se utilizacdo de traje social, por se tratar de evento empresarial. Ndo é permitido o uso
de boné ou bermuda nas dependéncias da feira e do congresso.

+ Ao participar da Superminas 2018, visitantes e expositores dao ciéncia e concordam gue
fotografias e filmagens feitas durante o evento poderao ser utilizadas pela coordenacao
para promocao e divulgacao.




Visita Técnica
SUPERMERCADOS BHE
HANGAR DOS PAES

VAGAS LIMITADAS Horario: 8h as 12h
Traslado: Expominas - locais das visitas - Expominas
Ponto de Encontro: Expominas - Secretaria do evento.

AMIPAO: 313282-7559 ou superminas@amipao.com.br
AMIS: 31 2122-0500 ou superminas@amis.org.br

& Auditério Esmeralda 9h

sz _RODRIGO —
N SUCESSAO E PROFISSIONALIZACAO

i e L | EVERESAS EAMILIARES

ando em Gestdo de Marketing, vasta OBJETIVO

experiéncia gerencial. Consultor e Py §i 2 A S _—
instrutor com foco em financas, Conscientizar os empresarios da importancia da profissionaliza
gestdo e empreendedorismo. cdo da gestdo dos negdcios familiares além de planejar o

processo sucessorio, a fim de buscar caminhos para aumentar a
longevidade das organizagtes

Rodrigo Barbosa

\ - INOVAGAO

Audltorlo Rubl 9h
DIOGO ALBERTO DE
OLIVEIRA REIS
R = A INDUSTRIA 4.0 E SUA INTERFA-
At Sl = COM A CADEIA ALIMENTICIA

Pequenas Negdcios e MBA em Gerencia-

mento de Projetos. Foi consultor e OBJETIVO

instrutor em financas e mameémg gafa Sensibilizar os empresarios e potenciais empresarios a conhece-
micro e pequenas empresas. Coordena f . E o S0
projetos de industria de alimentos e rem os conceitos da Industria 4.0, assim como suas oportunida

bebidas do Sebrae Minas. des e desafios para que criem condicGes de reconhecer os

beneficios da digitaliza¢do do negocio.

\ - PESSOAS

Audltorlo Esmeralda 10h45
JONAS BOVOLENTA

LIDERANCA EMPREENDEDORA:
i _.AL_LE ADO _vo_.._. E DEIXARA

Jonas Bovo.-‘enta =i
gspeaa#sfa erg Esrrafe%as OBJETN o
ormpetitivas de mercado. .
CoUBIcacS; hovacas & Liderarca Abordar o processo de lideranca com enfoque empreendedor a
ser praticado pelas empresas em um mercado cada vez mais

Vivéncia em RH, na area de

desenvolvimento organizacional, dinamico e competitivo.
clima e cultura. Experiencia em

treinamentos, palestras e workshops

com foco no varegjo.

Cfia'lm

_MAIS COMPETITIVO

_DE FERMENTACAO NATURAL

D 16 OUTUBRO L

54 - MARKETING

Auditério Rubi 10h45

WAGNER NOGUEIRA |
ADMINISTRE SEUNEGOCIO PARA SER ISt v S
Gestdo de Negocios e MBA em
Gestdo de Varejo e Vendas. Analista

técnico, instrutor e consultor nas éreas
OBJETIVO de Empreendedorismo, Gestao
Abordar os fatores que levam ao sucesso ou ao fracasso empre- Financeira e Modelagem de Negdcios
sarial e as estratégias adequadas para atingir os objetivos no Sebrae Minas. Professor e

Facilitador Lego® Serious Play®
Methods and Materials (Strategic
Play® Canada).

empresariais para ser mais competitivo.

PALESTRA MAGNA

Auditério Diamante 14h
A A

OBJETIVO

Apresentar as tendéncias econdémicas ‘,_.,
nacionais e mundiais para 2018 e 2019 e = =
contextualizar o Brasil pos-eleicado. s
CONTEUDO '

. Ciclos econdmicos do Brasil « -

. Propostas para moralizaroBrasil
. A 42 Revolugéo Industrial —

. Panorama atual e futuro =
Ricardo Amorim N

mais influente do Brasil, de acordo com a revista americana
Forbes. E um dos apresentadores do programa “Manhattan
Connection” da Globonews. Considerado o tnico brasileiro
entre os melhores e mals Iimportantes palestrantes
mundiais do site britdnico Speakers Corner e um dos |

maiores influenciadores no Linkedin em todo o mundo. s

- ] y 3 i . AN |
Pds-graduado em Financas Internacionais, é o Economista ./' /

Forbes in 9

P . P
das 100 pessoa: i pragheironalista (O economista mais in ente
5 0 mais influente Uniico brassi Al
Ur_n:? :AUD Brasil, brasileiro ne Linkedin d0s mais mmrlarl_lgs Fdo min:er aco i
A Q'Sdn " palesirantes rmundiais orbes TACHol o 8 4
eleito pela revista Forbes gl N <

Auditorio Diamante 15h30
SOLENIDADE DE ABERTURA

Estande SENAI 16h
FERNANDO BEBBER

E SENAI

ORIGEM DA PANIFICACAO: PAES

OBJETIVO

Ensinar como é possivel se dedicar ao preparo dos afamados Eg: "Egggrs‘-'bbe’ - Chef

paes europeus e conquistar o cliente com a oferta desse produ- Consultor ha mais de 8 anos de

to diferenciado, considerando que o consumo de pées de longa panificacdo de grandes estabeleci-

mentos e restaurantes renomados
do Brasil. Sécio-proprietario do
Mercado Grano e Hamburgueria
Artesanal Fabriqueta 450. Foi
proprietario da Paes Nobres.

dia'lm

fermentacao esta cada vez maior na rotina do brasileiro.



PROGRAMAGCAO 17 OUTUBRO

| 0 Auditério Esmeralda 9h
. LEANDRO RODRIGUES
@ pagseoug

PARA O SUCESSO DO VAREJISTA

OBJETIVO

Melhorar o controle e a competitividade financeira do varejista.

CONTEUDO

» Conciliagdo

» Antecipacédo de recebiveis
TN * Fluxo de caixa

'@ Auditério Rubi 9h
JOSUE BRESSANE

GESTAO DE GENTE PERFIL 40 E O
PROFISSIONAL DO FUTURO

OBJETIVO
Atualizar todas as areas de negodcios sobre as tendéncias na
gestdo de pessoas.

CONTEUDO
. Relagdes de trabalho: evolugéo histdrica e tendéncias
. As competéncias requeridas aos gestores de hoje para o futuro
proximo: como o RH deve se adaptar par a gerar resultados
. Do RH operacional para o estratégico: o que € de fato na pratica
. Como estas tendéncias e praticas impactam o varejo hoje
e no futuro proximo

TRIBUTARIO

Auditério Diamante 9h
SECRETARIA DE
ESTADO DE FAZENDA
DE MINAS GERAIS

IMPACTO DO ICMS NO VAREJO

OBJETIVO

Debater sobre as implicacdes do Imposto sobre Circula-
¢do de Mercadorias realizadas por estabelecimentos
varejistas e atacadistas.

CONTEUDO
. Apresentacdo da SEFAZ
. Abertura para perguntas e esclarecimento de duvidas

Orc estagual.

Convidado: Leonardo Pena -
Gerente do Departamento Fiscal
do Supermercados BH.

Auditorio Ouro 9h
SOLENIDADE DE
ABERTURA DO
SEMINARIO
ABIP-PROPAN

MENTO FINANCEIRO NO MAIOR ALIADO

mE PROGRAMACAO 17 OUTUBRO

INOVACAO

RICARDO ALOYSIO E SILVA

DADES E CASOS DE SUCESSO

OBJETIVO

Apresentar a esséncia da industria 4.0, que utiliza a tecnologia
digital para fabricar produtos mais inteligentes, processos mais
auténomos, antecipando-se as mudancgas, aumentando a
produtividade, diminuindo desperdicios e encontrando novas
oportunidades e modelos de negocios.

CONTEUDO

. Processos mais autébnomos

. Antecipando-se as mudancas

. Aumentando a produtividade

. Diminuindo os desperdicios

. Encontrando novas oportunidades e modelos de negdcios

9 Auditorio Rubi 10h
DRA. PATRICIA
SIQUEIRA SILVEIRA

INCLUSAQO DE PCDS NO
MERCADO DE TRABALHO

OBJETIVO

Esclarecer, através da legislacdc e de casos praticos, que &
possivel o cumprimento das cotas de pessoas com deficiéncia
no mercado de trabalho, nas diversas atividades econdmicas.
Destacar a inclusdo de pessocas com deficiéncia mental e
intelectual no trabalho, demonstrando os aspectos positivos
para as empresas e para esses trabalhadores.

CONTEUDO

. Projeto de inclusdo de pessoas com sofrimento mental
(escopo e desenvolvimento)

. Legislacdo atual e compreensdo

PREVENGCAO DE PERDAS

9 Auditorio Esmeralda 10h45
CARLOS EDUARDO SANTOS -

PREVENCAQO DE PERDAS:;
VENDER MUITO E PERDER POUCO

OBJETIVO
Apresentar praticas e tecnologias existentes no mercado para
trabalhar as perdas no segmento varejista e otimizar resultados.

CONTEUDO

. Quais sdo as novidades

. Quais as tecnologias com maior retorno

. Numeros do segmento e praticas de sucesso

@ABIP & Propan @ -_ 

Q@ Auditério Ouro 9h30 S

Ricardo Aloisio

Dra. Patricia Siqueira Silveira

Convidado: Leandro Souza de Pinho -
Psicélogo, Mestre em Administracdo,
Diretor na ABRH-MG, Professor do
Centro Universitario UNA e Superin-
tendente de RH do Verdemar
Supermercado e Padaria.
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@ Auditério Rubi 11h @ Auditério Rubi 14h St
CONRADO DI MAMBRO

ISMAEL CARRIJO

Conrado Di Mambro Oliveira

SALDO PARA EMPREGADORES

INTERDEPENDENCIA OU MORTE!
E EMPREGADOS OBJETIVO

OBJETIVO Mostrar o cenario atual e os resultados das pequenas e médias
lojas de supermercados no pais e a necessidade do estabelecimen-

Ismael Ferreira Carrijo

Convidados: ) Fazer um balan¢o e avaliagcdo de quase um ano de vigéncia da to de parcerias comerciais e operacionais para a sobrevivéncia
Régis Schroder Ramos - Executivo de Reforma Trabalhista e quais os reflexos para as empresas e e
Recursos Humanos do Varejo e Dr. tracando paralelo com o que aconteceu na Europa e outros paises.
Jodo Carlos Amorim - Superintenden- colaboradores.

te Regional do Ministério do -

Trabalho. CONTEUDO

TECNOLOGIA E INOGVAGAO

9 Auditorio Diamante 12h
RENATO MENDES

A TRANSFORMACAQO DIGITAL?

OBJETIVO

Discutir o mindset de empresas e startups vitoriosas e
compartilhar processos de inovacdo gue (re) inventaram a
forma de fazer negdcios, de se relacionar e comunicar.
Discutir como planejar acdes que podem direcionar a
empresa rumo as novas oportunidades, colocando o
negdécio um passo a frente do futuro.

CONTEUDO

. As transformacdes da nova economia
. Planejamento de acdes

. Loja fisica e loja virtual

. Os desafios do futuro

Renato Mendes

| 9 Auditério Esmeralda 14h
HUMBERTO ROSSETTI

GIRO DE ESTOQUE COMO VANTA-

GEM COMPETITIVA DECISIVA

’ Neggrid OBJETlvo

Abordar os desafios e os conceitos da gestdo e trazer
propostas de como varejo e industria podem atingir altos
niveis de servigos para otimizar o controle de estoque da
empresa.

CONTEUDO

. Como o giro de mercadorias no varejo orienta o
retorno sobre investimento em estoques

. Como as industrias vém se adaptando para atuar com base
no gue foi vendido ao consumidor final

. Como reduzir excessos de estoques na loja

. Quando produzir e onde distribuir

SUA EMPRESA ESTA PREPARADA
PARA A NOVA ECONOMIA E PARA

@ Auditério Diamante 14h

. Cenario atual

. Situacdo financeira das lojas

. Polarizagdo do atacarejo e supermercados de vizinhanca

. Modelos desenvolvidos na Europa e outros paises

. Modelos de redes no Brasil

. Recomendacdes para as lojas independentes, pequenas
e medias redes e centrais de compra

PALESTRA MAGNA

CARLOS DONE E

MARCELO LIGERE °
A COMUNICACAO NO VAREJO %
OBJETIVO f

Fazer a seguinte reflex&o: “estamos vivendo em um
ambiente de verdadeira revolugdo comercial?” A comu-
nicacdo, responsavel pela construcdo de marcas, € um 1
dos importantes pilares para o enfrentamento desse desafio. |

CONTEUDO

. O "preco” da comunicacdo incorreta

. Planejamento de midia

. Promocao, ativacdo e eventos Mlms
. Tecnologia a servico da comunicagdo

. Fidelizacdo do cliente por meio das ferramentas da comunicagdo

Carlos Rubens Doné
ef

u

Q Auditério Bronze 15h
JULIA PADOVEZI MIRANDA |

SUSTENTABILIDADE: TENDENCIAS DO
CONSUMO CONSCIENTE PARA O JNE-S

SETOR DE ALIMENTACAO

OBJETIVO

Apresentar os perfis de consumo ligados aos conceitos sustenta-
veis e trabalhar a busca constante das novas demandas e
tendéncias dos consumidores.

di a1 m;%%%ﬁ

| P
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GESTAO

N sﬂﬁﬂo Auditorio Ouro 15h

e - = JONAS BOVOLENTA
Pl P /\\= ) ANDO O PONTO DE
s e T \ /[~ \|D A - PD\/

na area de desenvolvimento organiza-
OBJETIVO

cional, clima e cultura. Experiéncia em
treinamentos, palestras e workshops
com foco no varefo.

@ Auditério Prata 15h
" WAGNER NOGUEIRA
PROTOTIPE - EXECUCAO E
ESTRATEGIA PARA MICRO E

PEQUENA EMPRESA
OBJETIVO

Aprender a prototipar uma visdo de futuro para o negdcio,
definir seus atributos de valor mais importantes e criar
planos que resultem em vantagem competitiva e lucro.

A execucdo da ESTRATEGIA € uma das principais tarefas

Franquias, 5 .
Mode! Canvas e Plano de Negdcio. do lider.

SEBRAE

Wagner Nogueira
Administrador, pos-graduadio em Gestdo
de Negdcios e MBA em Gestéo de Varejo

e Vendas. Analista Tecnico, instrutor e
i i - oot

@ Estande SENAI 16h

LIONEL VERSTRAELLEN
CONFEITARIA CONTEMPORANEA:

B VALOR AGREGADO E
A ENCANTAMENTO DO CLIENTE

; OBJETIVO
“HEEIIIIEZEaE Pensar na confeitaria como uma doce arte, mas mantendo
o pE elevado indice de produtividade e abastecimento, € um
y . desafio. Demonstrar na pratica o preparo de massas,
Eﬁ_{’ﬂrﬂ;ﬁﬁgfggﬂj{ e recheios e acabamentos de dar 4gua na boca do cliente,
anos de forl itaria/- apresentando diferentes produtos que podem ser feitos

Chocolateria Frang com processos de otimizacdo (tarteletes, éclair, monopor-
pelos Compa s do Dever. - t
Professor do SENA/ por dois anos cOes, etc.).

na drea de Confeitaria. Consultor e
gerente de producdo em
Panificacdo e Confeitaria.

REUNIAO COMITE DE

Auditdrio Rubi 16h

REUNIAO COMITE DE RH
Auditdrio Diamante 16h

REUNIAQ COMITE
TRIBUTARIO

cial IMACAG'

Planejar acbes de exposi¢do do produto no ponto de venda e unir
informacdes para gque o esforco resulte na conversao, na venda.

Auditdrio Esmeralda 16h
PREVENCAO DE PERDAS

AO 18 OUTUBRO

@ Auditério Esmeralda 9h
IZABEL ALVES

RISCOS E OPORTUNIDADES DA
GESTAO DE RESIDUOS NO VAREJO

OBJETIVO

Demonstrar os riscos legais da gestao inadequada de residuos,

e as oportunidades de ganhos financeiros e de imagem.

CONTEUDO
. Residuos em supermercados e padarias e seu custo financeiro
. Obrigacdes e riscos legais
. Ganhos na gestdo de residuos
. Logistica reversa como oportunidade de ressignificacdo
do negocio

Q WORKSHOP DE TECNOLOGIA E INOVAGCAO NO VAREJO

Auditorio Rubi 9h

OBJETIVO
Apresentar as novidades e tendéncias
do mundo tecnoldgico e digital

VICTOR SALLES HEKIMA
O QUE E INTELIGENCIA '
ARTIFICIAL E COMO ISSO

SE APLICA NO VAREJO

NELSON CARMO &
LAZARO MARIANO 3 davint
AUTOMATIZACAO DE
PROCESSOS EM EMPRESAS

DE VAREJO

PEDROIVO dito = ~ ¢ %

CONHECA
SEUS CLIENTES E
INCENTIVE A RECOMPRA

FERNANDO BRAVO VIP
A REVOLUCAO '
DIGITAL MOVEL NO VAREJO

Izabel Alves

Advogada especialista em gestdo
ambiental e geoprocessamento,
PO uada em Direito do
Trabatho. eendedora,
consultora estratégica de sustentabi-
lidade, juridica e auditora de
requisitos legals. Auditora lider da
ISO 14.001 e interna da ISO 9001,
Co-fundadora e Diretora Executiva
da SejaCor.

Convidado:

Marcelo Adeodato Silva -
Engenheiro de Meio Ambiente e
Saneamento do Grupo Super
Nosso.




Olegdrio Aradjo

Administrador, MBA em Gestao de
Empresas com extensdo em Vargjo
pela Youngstown State University.
Mestre em Mercadologia. Passou
pela Supermercado Moderno,
ABRAS, Vantine & Associados,
Indlicator/Gfk e Nielsen. Hoje é
pesquisador do FGVcev - Centro de
Exceléncia em Vargjo e membro do
Comité de Marketing da Abmapro.

Marcio Rodrigues

Administrador, pés-graduado em
Gestdo Empresarial. Panificador ha 34
anaos, experiéncia em diversos perfis
de negocios da inddstria. E Presidente
do Instituto Tecnoldgico da
Alimentacdo, Panificacdo e Confeitaria
- ITPC, Especializado na drea
administrativa das empresas.

Didie Xavier Lima
Nutricionista e Consultora da Qualidade
e Seguranca dos Alimentos na rede
Super Luna Supermercados.

Ivana Macedo

Biologa com especializacdo em Gestao
da Qualidade e pos-graduacdo em
Engenharia de Producdo. Gerente da
Qualidade no Verdemar Supermercado
& Padaria.

dia'lm

- @ Auditério Ouro 9h

Py DO VAREJO ALIMENTAR

9 Auditorio Esmeralda 10h45

mm  PROGRAMACAO 18 OUTUBRO

4

OPERACIONAL

Auditodrio Diamante 9h
OLEGARIO ARAUJO

OBJETIVO

Apresentar o que é essencial e urgente para o pequeno e
meédio supermercado preservar sua esséncia e ter sucesso
neste contexto desafiador, j& que vivemos um momento de
transicdo, num ambiente permeado de vulnerabilidades,
incertezas, informagdes e modismos.

CONTEUDO

. Resumir as principais transformacgdes que estdo em curso e
como elas afetam os supermercados

. Exemplos do que os supermercados estéo fazendo para se
manterem relevantes para os seus clientes

. O que priorizar para competir de forma sustentavel

Al = CONGELAMENTO

9 Auditorio Ouro Tih
CLAUDIA MARCIA

OBJETIVO

Demonstrar que as técnicas de congelamento, pré-pesagem e
fermentacdo longa sdo possiveis de se aplicar em qualquer
modelo de empresa, mesmo nas mais simples. E sao importan-
tes para se conseguir maior produtividade, competitividade,
além de reduzir desperdicios e perdas.

CONTEUDO

* Pré-pesagem e padronizacao de processos

* Técnicas de congelamento

* Producao com fermentacdo longa

* Controles de processo

* Reducdo de perdas e desperdicios

* Beneficios e vantagens da utilizacdo dessas técnicas
i - GESTAO

@ Auditorio Diamante 12h -
DADO SCHNEIDER -

OBJETIVO .
Desafiar os padrdes e trazer ideias arejadas acerca de
relacionamentos pessoais e profissionais, de relagdes
entre consumidores e empresas, das diferencas
e conflitos entre geracdes e de etiqueta

no trabalho.

CONTEUDO

. Estratégias de venda e marketing, motivacao, lideranca
e equilibrio entre a vida pessoal e profissional

. O volume brutal de conhecimento, a intensa velocidade *

. A gera¢ao mais nova para a mais velha

. As pessoas do século XX| e as maneiras de pensar e agir

Dado Schneider

Consagrado como um dos mais requisitados palestrantes do Brasi gracas

ao seu temperamento inovador. Graduado em Comunicacao e pos-gradu-

ado em Marketing, além de Mestre e Doutor em Comunicacdo. Trabalhou

em grandes agéncias de publicidade nacionais e foi executivo de

marketing da Claro, além de Consultor de grandes empresas.

MARCIO RODRIGUES

ESTRATEGIAS DE COMPETITIVIDA-
DE PARA A PANIFICACAO DENTRO

OBJETIVO

Contextualizar o segmento de panificagdo e confeitaria
dentro do varejo alimentar, contrapondo a diversificacdo de
mercado as estratégias de inovagcdo em produtos e servigos
necessarios para se manter competitivo.

CONTEUDO

+ A panificacdo e a confeitaria dentro do varejo alimentar
* Mudancas de mercado e novas exigéncias ao panificador
» Fatores-chave para aumento da competitividade

» Inovacgéo como diferencial e busca pela qualidade

SEGURANCA DOS ALIMENTOS

DIDIE XAVIERLIMA E

_IVANA MACEDO _
GUIA PRATICO PARA ELABORACAO
DO "MANUAL DE BOAS PRATICAS

DE FABRICACAQ" PARA EMPRESAS
DE ALIMENTOS

PALESTRA MAGNA

RICARDO MELO .
TRAJETORIA DE SUCESSO

Ricardo Melo
Vice-presidente de Vendas da AMBEV.

OBJETIVO

Apresentar o “Guia de Seguranca dos Alimentos”, elaborado pelo
Comité de Seguranga dos Alimentos da AMIS, para sanar duvidas
a respeito e enfatizar sua importancia.

CONTEUDO
. Como manipular os alimentos
. Tipos de vestuario para colaboradores
. Estrutura fisica dos ambientes
. Legislacéao vigente

ase, & propan [

Q Auditorio Diamante 14h

ambev -

Cldudia Mércia de Oliveira
Engenheira de alimentos. Fresta
servicos para o ITPC / MR Associados
como consultora na area de
panificacdo, confeitaria e refeicées em
todo Brasil, com foco em congelamen-
to, gdesenvolvimento de novos
produtos, gerenciamento e estrutura-
¢do dlos processos produtivos e
elaboracdo de manual de boas
praticas. Instrutora em seguranca de
alimentos e andlises quimicas.
Muiltiplicadlora da Propan.
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Q Auditorio Esmeralda 14h 9 Auditorio Bronze 15h —a\

Jonas Bovolenta -

ANDRE BAX JONAS BOVOLENTA Especiasta e Estratégias Competiias de
— m_ar_‘ca;_:fo:_ comumg;?ga‘o. rnpvai:_a‘oo idleranca.
B | VER: VISAO EMPRESARIAL DE ATENDIMENTO AO CLIENTE iceonmiE st
o RESULTADO OBJETIVO e e e o e

graduado em Negdcios para = .
Apresentar técnicas e formas de atendimento para com foco no varejo.

Executivos. Especialista em OBJETIVO

Comércio Exterior, em vendas e i Frr < i promover a fidelizacéo e satisfacéo do cliente.
gestdo comercial com mais de 30 Levar a uma reflexdo sobre a "Visdo Empresarial” adequada

anos de experiencia. Master Coach, para gerar resultados mesmo em época de crise.

Master Trainer. Fundacior do
Instituto Prosperidade Eficaz - IPE.

CONTEUDO R

. Asl pessoas da nova geracao e seus anseios Q AUd |t0r|0 Ouro 15h

. Sair da zona de conforto - :
. Exceléncia em produtos e servigos JULIA pADOVEZI MIRAN DA ;
.P de foi o client : - »
: Egzj&;po:d: dc;sc;r?ws:nio elevado DESIGN DE AMBIENTES: SEBRAE

. Felicidade no trabalho TENDENC|AS PARA AUMENTAR i

A COMPETITIVIDADE -
COMERCIML . o . OBJETIVO Jilia Padovezi Miranda
- ¥ Auditorio Rubi 14h Trabalhar a ambientacso dos espacos, considerando as e

transformacdes e evolucdes do segmento que tem novos de Marketing, atua como gestora da

CLARA DINIZ PENTEADO maquinarios, diversificacdo da oferta de produtos e gé;?;’T”;r“eﬁ'fj{d;lf’i}?{jﬁf({fﬁé ;Tgi"!?”
= . s S A lhglel e naal ge inovacao e
ANAL[SE DE DADOS COMO AS |NFORMA- |mp|ementaca0 de formas mais eficientes de gestao. Sustentabilidade do Sebrae-MG desde 20711,

: OES GERADAS NO DIA A DIA PODEM
5 CONTRIBUIR PARA UMA MELHOR DEFINI- R
e L A0 DO MIX DE PRODUTOS E GARANTIR 9
. A COMPETITIVIDADE DO NEGOCIO Estande SENAI 16h
ey P e pane OBJETIVO NILSON FONSECA
i?i?gf;;p_’?;f; “"”?f’ Db LA L Tt ABASTECIMENTO E AMPLIACAO DE . f
iniﬁiﬁfl’ci’é <%§f$??f?d%in cacdo competitiva e que potencialize a lucratividade. M|X COM USO DE MASSAS BASES W

financeiros das organizacdes.

CONTEUDO il
ok Pensar no processo de abastecimento da loja vai @
- Gestao de PIEeas muito além de cumprir o calendario de producao. SicoLage
- Gestdo 'de AT i Demonstrar como usar de massas bases para ampliar i
- Gerenciamento por categorias. o mix de produtos, com belos acabamentos e Nilson Fonseca
originalidade no sabor. Técnico da AB Brasil, corm mais de 20

GESTAO anos de experiéncia no mercado de
; - ry = ,oan.r{:cagao. Expeng:;ﬂf; gﬁ; S;Jesé!'ao de
9 Auditorio Prata 15h o Broatios i A escso
WAGNER NOGUEIRA Auditorio Esmeralda 16h o= oo ces™
PROTOTIPE : EXECUCAO E ESTRATEGIA REUNIAO COMITE DE |
PARA MICRO E PEQUENA EMPRESA. CENTRAIS DE COMPRAS

: OBJETIVO
SEB_=RAE Aprender a prototipar uma visao de futuro para o negécio, definir Sala de- im rensan‘leh

seus atributos de valor mais importantes e criar planos que resultem

em vantagem competitiva e lucro. A execucdo da ESTRATEGIA é REUNIAO OMITE DE
E’;ﬁﬁ: f‘:ﬂ%ﬁ’?ﬂ‘i — uma das principais tarefas do lider. SUSTENT ABILID ADE )

Gestdo de Negocios e MBAem
Gestgo de Varejo e Vendas. Analista
Técnico, instrutor e consultor do

Sebrae Minas em Gestao Financeira, » i
Franquias, BMC - Business Modle/ Produtividade da thEl_ e aas Qjas
Canvas e Plano de Negdcio. useppe Lotic 10 W

. R o 00 TP L, |
Como maximizar re -om o Gerenciamento por Categoriar

Horario: 16h as 20h

| ocal: Auditorio Rubi

Aproximando varejo e inddstria regional

dia‘lm



ACESSOS /| [SOR |

CARAVANAS

Faca parte da Caravana de Supermercadistas e

Panificadores de sua cidade/regido.

Informacoes: (31) 2122.0500
superminas@amis.org.br

TAXI

Belo Horizonte possui a melhor e mais moderna
frota de taxi da Ameérica Latina, com motoristas
capacitados.

Dica: Utilizando a COOPERTAXI via aplicativo ou
call center 31 3421-2424 e 31 2108-2424 ganhe 30%
de desconto na corrida. Ao solicitar, informe que
ira para a SUPERMINAS.

METRO

O Expominas esta ligado diretamente a estacao
Gameleira. ACESSO RAPIDO, SEGURO,
CONFORTAVEL E SUSTENTAVEL.

Horario de funcionamento: 7h as 22h30.

MOVE (ONIBUS)

Atendimento diurno: linha 5401 S&o Luis/Dom
Cabral - Av. Amazonas, Praca Raul Soares, Parque
Gameleira e PUC Coracao Eucaristico.

ACESSO RAPIDO, SEGURO, CONFORTAVEL
E SUSTENTAVEL.

Horario de funcionamento: 4h as 23h59.

ESTACIONAMENTO

Por hora:
Carro: 10,00 | Moto: 5,60

Permanéncia superior a 3h:
Carro: 40,00 | Moto: 20,00

EENEEE HOTEIS CONVENIADOS

CONHECA BELO HORIZONTE

AGENCIA DE
VIAGENS SUPERMINAS

A Primus Turismo e Viagens é a agéncia oficial da 322 SUPERMINAS.

Disponibilizamos para os participantes uma forma rapida e segura para a
aquisicdo de servicos de hospedagem, aéreo, locacdo de veiculos e passeios
com valores especiais. Vocé pode optar por adquirir um ou mais servicos, de
acordo com a sua necessidade.

Para qualguer demanda, entre em contato com
Suellen Melo pelo telefone (31) 3228-6046 ou
e-mall: logistica.eventos@primus.com.br

HOTEIS CONVENIADOS

HOTEL TARIFA SGL | TARIFA DBL | TARIFA TPL | CAFE DA MANHA | DISTANCIA EXPOMINAS

SAN DIEGO EXPRESS R$ 165,00
OTHON PALACE R$140,00 +15%
BEAGA CONVENTION R$179,00 + 5%
MERCURE LOURDES R$235,00 + 5%
R$254,00 + 5%
INTERCITY BH EXPO R$240,00 + 5%
HOLIDAY INN SAVASS| R$260,00 + 5%

OURO MINAS R$280,00 +5%

Importante: sujeito a disponibilidade Forma de pagamento: cartdo de crédito

‘—“' . -
- =P | g

www.soubh.com.br
O Sou BH é um guia completo de Belo Horizonte com agenda de shows, festas, arte,
teatro, compras, turismo e noticias sobre a cidade.

NOVIDADE!
VOCE CONECTADO

BAIXE O APLICATIVO DA SUPERMINAS

E FIQUE POR DENTRO DE TUDO

QUE ACONTECE NO EVENTO:

* LISTA DE EXPOSITORES

» LOCALIZAGCAO DOS STANDS

* PROGRAMACAO DAS PALETRAS,
OFICINAS E WORKSHOPS
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Basica
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POR EMPRESA PCR EMPRESA

INDIVIDUAL e iapsceany.  INDIVIDUAL o Shr o
SUPERMERCADO / PANIFICACAO ) . o
(ASSOCIADO), EXPOSITOR R$159,00 R$995,00 R$180,00 R$1060,00
SUPERMERCADO / PANIFICACAQ R$212,00 R$1258,00 R$223,00  R$1340,00
(NAO ASSOCIADO)

ATACADO / DISTRIBUIDOR /

REPRESENTANTE / FORNECEDOR R$569,00 * R$605,00

(ASSOCIADO)

ATACADO / DISTRIBUIDOR /

REPRESENTANTE / FORNECEDOR
(NAO ASSOCIADO) E OUTROS R$640,00 * R$675,00
COMVENCIONAIS

Patrockia oficial Fatrocing
venta Femining

N 4 i
SE\NESHE | @pagseauy | €D
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Informacdes e inscricoes:
312122 0500

/amipaooficial
/famisassociacao
www.superminas.org.br



