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RESULTADOS E PRODUTOS 

MOVIMENTO 
VEM PRA PADARIA 









 
 Desenvolvimento de conceito de 

campanha, com mote “Pão quentinho 
toda hora”; 
 

 Desenvolvimento de peças gráficas 
para aplicação em banners, cartazes, 
camisetas, faixas e demais materiais de 
apoio de divulgação; 
 

 Desenvolvimento de web site, com 

arquivos da campanha para dowload e 
cadastro de padarias por endereços e 
produtos. Aos clientes será possível 
buscar/filtrar por localidade e serviços 
disponíveis; 
 

 Desenvolvimento de aplicativo, em 

que as padarias também poderão 
cadastrar endereços e produtos. Aos 
clientes será possível buscar/filtrar por 
localidade e serviços disponíveis. 

 
 
 
 



www.vemprapadaria.com.br 





 



 









 



 

EMPRESÁRIO 
PADARIA 

 Página de divulgação personalizada com 
descrição de produtos e serviços oferecidos na 

loja.  

 Utilização de peças com personalização de 
logomarca da padaria, permitindo a criação 
de promoções especiais para os clientes que 

acessarem o site vemprapadaria.com.br. 

 Divulgação dos produtos “carro-chefe”, com a 
descrição dos atributos de venda e diferenciais.  

 Fidelização do cliente por meio do vínculo 
afetivo, impulsionando o empresário a investir 

na qualidade dos produtos de produção 
própria e no atendimento.  

OBJETIVO FINALÍSTICO 
Aumento do consumo de panificados, com 

valorização do negócio padaria. 
Em conseguinte,  gerando incremento de rentabilidade e margem de 

contribuição, em especial nos produtos de maior valor agregado. 



 

CLIENTE 
PADARIA 

 Acesso segmentado às padarias, com filtros 
por serviços, localização e produtos. 

 Acesso a promoções exclusivas, com descontos 
e campanhas de bonificação. 

 Retomada do vínculo com os negócios de 
panificação e acesso à produtos que atendam 

seus momentos de compra.  



www.abip.org.br 
www.institutoitpc.org.br 

www.sebrae.com.br/padaria 


